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NOTE &r kontraktstillverkare av
elektronikbaserade produkter pa
EMS-marknaden.

Vi fokuserar pa de fyra marknads-

segmenten Industrial, Telecom, Vehicle/
Maritime och Medical Technology/Safety
& Security.
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Genom sitt Nearsourcing-koncept skapar NOTE nérhet till kunderna. Att finnas nara kunderna ar A och O i foretagets strategi.

Nearsourcing”

ger kortare time-to-market

NOTE fortsatter sin internationella expansion
med nya enheter och kontor 6ver Europa.

- Vart Nearsourcing-koncept innebar att
vi skall finnas néra vara kunder. P3 sa sitt
kan vi hjdlpa dem att snabbare fa ut sina
produkter pa marknaden, forklarar Knut
Pogost, NOTEs Sales & Marketing Director.

Nearsourcing ar ett av NOTEs viktigaste
grundkoncept. Méalet ar att snabbt och
effektivt hjalpa kunderna att korta time-
to-market, det vill saga tiden fran idé till
dess att produkten nar marknaden. Ett tatt
samarbete med kunden ar noédvandigt och
vikten av geografisk narhet ar betydande.
— For kunden ger det storre flexibilitet
i introduktionsfasen, innan produkten och
marknaden ar mogen for serieproduktion,
sager Knut Pogost.

SNABBARE PROCESS

| praktiken innebar det att utvecklingsarbe-
tet gér fortare. Prototyper kan snabbt tas
fram och férandras. Dessutom far NOTEs
kunder tillgéng till en stor komponent-
databas, NOTEfied (NOTE Fast Introduction

Engineering
Database), dar
man enkelt kan se
vilka komponenter
som ar lampliga
och tillgangliga.

— Vi utvecklar
inte produkterna
men tillsammans
med vara kunder
kan vi effektivisera
den industriella
processen och na
en snabbare lanse-
ring, bland annat
genom att valja
ratt komponenter
redan i design-
skedet.

Knut Pogost, NOTEs Sales &
Marketing Director.

NYTT NORGE-KONTOR
Att finnas pa plats nara kunderna ar oerhort
viktigt for NOTE. Darfor 6ppnade koncernen
under juni ett kontor i Norge.

- Vi ar instéllda pa att 6ppna fler enheter

~

i framtiden, sager Pogost. S

FLIR Systems valde
NOTE Norrtelje till
Arets Leverantor 2006

Den 5:e oktober tog NOTE Norrtelje
emot priset som Arets Leverantor av
amerikanska FLIR Systems, Thermo-
graphy Division. NOTE Norrtelje mottog
utmarkelsen i konkurrens med stra-
tegiska leverantorer fran bland annat
USA, Malaysia, England, Schweiz,
Tyskland, Frankrike och Norden.

FLIR anses som varldens framsta
tillverkare av varmekameror och
kringutrustning for industriellt bruk.
FLIR Thermography Divisions svenska
huvudkontor ligger i Danderyd och det
var denna enhet som under sin arliga
leverantorsdag offentliggjorde att NOTE
Norrtelje utsetts till Arets Leverantor
med féljande motivering:

"With focus on operational efficiency
and excellent delivery precision.”

— Vi ar mycket stolta 6ver utmarkelsen.
Den bekraftar att var fokusering pa
baskraven: kvalitet, leveranssakerhet
och kostnad (QDC) har givit resultat,
sager Patrik Kvarnlof, President NOTE
Norrtelje. Lo
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NOTE Norrtelje levererar elektronikprodukter till
FLIR Systems, som &r en framstaende leverantér av
varmekameror. Ar 2006 utsag FLIR NOTE till Arets
Leverantor.

Besok oss pa:

www.note.eu




Nu finns NOTE nara kunderna i N_orge

Sedan i somras finns NOTE etablerat i Norge
genom forvarvet av Nordic-Printdesign AS.
NOTE foljer darmed sitt koncept att finnas
ndra kunderna - bade geografiskt och som
samarbetspartner.

De éatta anstéllda hos fore detta Nordic-
Printdesign har gedigen kompetens inom
monsterkortdesign. Deras spetskompe-
tens kompletteras nu med ett NOTE Lab,
utrustat med en toppmodern maskinpark
som erbjuder det senaste inom produk-
tionsteknik. NOTE Oslo kan erbjuda sina
norska kunder effektiv tillverkning av
snabba prototyper och smaserier.

- Oslo ar en spannande plats att
etablera sig pa just nu. Elektronikmark-
naden ar mycket expansiv och det ligger
helt ratt i tiden att 6ppna en egen enhet,
sager Martin Linder, Corporate Business
Development Manager pa NOTE.

VIKTIGT FINNAS PA PLATS

Men for att lyckas maste man finnas pa
plats, ocksd med produktion. Darfor flytt-
ade NOTE Oslo in i en ny lokal i mitten av

oktober och anstéller runt 15 personer
i ett forsta steg. Etableringen har
givit god publicitet i Norge,
berattar Martin Linder.
— Oslo har inte fatt nagon ny
elektronikfabrik pa over 20
ar, sa det har ar spannande
for deras marknad. Vi
har fatt massor av
positiv uppmark-
samhet.
Att finnas
nara den
norska
marknaden
ligger
forstas helt
i linje med
NOTEs
Nearsourcing™
koncept, menar
NOTEs VD,
Arne Forslund,
som ar nojd med etableringen.
— Det kanns spannande med tanke pa
den tillvaxtpotential som finns pa den norska

Arne Forslund,
NOTEs VD, ser ljust
pa etableringen pa den
norska marknaden dar
elektronikmarknaden ar
mycket expansiv.

marknaden. Vi gor en forhall-
andevis liten investering, med lag risk
—men har goda majligheter att vaxa
snabbt, sager han.

NY VD

NOTE Oslo far ocksa en ny VD, Bjorn Furu.
Han har tidigare arbetat inom bland annat
elektronik- och EMS-branschen, och kom-
mer narmast fran Snghetta. Lo

NOTEfied -

N&r NOTE forvarvade Nordic-Printdesign AS
ingick ocksa en komponentdatabas, som
nu har fatt namnet NOTEfied.

NOTEfied skapar ett enklare och snabb-
are flode, fran strategiskt och tekniskt val
av komponenter till fardig produkt.

uppdaterad, forklarar Anders G. Johansen
NOTE Oslo.

Databasen kopplas ihop med kundens
utvecklingsverktyg. Direkt eller via ett
webbgranssnitt kan kunderna soka
information om komponenter samt rita

konstruktionsscheman. Databasen innehal-

NOTEfied (Fast ~ ¥=====

i

=i ler information som

Introduction : e - 5 till exempel tillgang-
Engineering | 5 o ~ lighet, livscykelstatus,
Database) ar schemasymboler,

en vidareut- = [ funktion samt lankar
veckling av — - : e sanall  Lill datablad.
komponentdata- i o i

basen som l'l_—_._ T SPARAR MYCKET TID
utvecklats av i !_ e Genom att vélja ratt

Nordic-Print- | = s - =
design. Nublir =
den bredare
och kopplas
till NOTEs komponenthanteringssystem.
Tanken ar att den ska forenkla arbetet for
konstruktorer och logistiker.

— Databasen samlar information
direkt frdn NOTEs leverantorer via NOTE
Components och ar alltsa kontinuerligt

ey p W S

: ~ .+ komponenter redan
e vid konstruktionen
minskas produktens
time-to-market mar-
kant bland annat genom att konstruktorer-
na kan undvika komponenter som befinner
sig i slutet av sin livscykel. Med ratt val
fran start kommer materialkostnaderna
ocksa reduceras.
— Traditionellt sett f&r man agna mycket

ett smart system

tid at att finna information om komponenter.
Nu har vi samlat allt i NOTEfied, vilket spar
enormt med tid. Dessutom ar vi noga med
att vi for in riktigt relevant information — for
att f& ut goda resultat i andra anden. Det
blir ett slags elektroniskt flode utan stopp,
frén att du finner de optimala komponen-
terna till dess du far fram din produkt,
sager Anders G. Johansen.

NAR SNABBT UT PA MARKNADEN

Den storsta vinsten ar forstas att det gar
snabbare att fa ut sin produkt pd mark-
naden, sa kallad time-to-market. Detta

ar nagot som efterfragas allt mer bland
kunder- inte minst eftersom en produkts
livslangd pa marknaden tenderar att bli allt
kortare.

Att nu vara en del av NOTE, och ha
det varumarket i ryggen, ger en helt ny
pondus &t komponentdatabasen, menar
Anders G. Johansen.

— Det blir lattare for oss att nd ut och
méta en ny och bredare kundbas for
NOTEfied.
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Time-to-market blir allt viktigare

- NOTE effektlwserar mkopsarbetet

Knut Pogost, VD for NOTE Components redogér for det nya sourcingkontorets uppgifter i Gdansk.

NOTE Components AB samordnar alla
inkopsavtal for hela koncernen. De arbetar
kontinuerligt med att sdnka materialkost-
nader pa flera sétt; dels genom att s6ka
alternativa komponenter, dels genom att
standigt utvardera nya leverantorer.
Ytterligare en majlighet till kostnads-
rationalisering ar att soka majliga omkon-
struktioner av produkten. Detta sker i tatt
samarbete mellan kunden, NOTE Comp-
onents samt NOTEs utvecklingsavdelning.

Under 2006 har NOTE Components
genomgatt en rejal utveckling. Parallellt
med inkdpsavdelningarna pa NOTE-enhet-

erna finns nu ett sourcingkontor i Gdansk,
Polen. Harifran skots sourcing, offertforfar-
ande samt kvalificering av leverantorer.

Samtidigt har foretaget implementerat
ett web-baserat verktyg, gemensamt for
alla enheter. Alla forfragningar laddas in i
verktyget varpa allt material offereras fran
Gdansk. Att leverantorerna via en begransad
profil kan ga in i verktyget och sjalva mata
in sina priser ar en av finesserna.

Ska vi bibehalla var styrka inom koncern-
en maste kostnaderna héllas nere. Darfor
var det har ett nodvandigt steg att ta,
forklarar Pogost.
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Nytt samarbete ger snabbare
framtagning av produkter

I juli tecknade
NOTE avtal med
amerikanska
Microchip, en av
marknadsledar-
na nar det galler
mikrokontroller
och analoga
komponenter.
For kunderna innebér det kortare time-to-
market.

Med vetskapen om vilka komponenter
som finns tillgangliga kan NOTE hjélpa sina
kunder till en effektivare utvecklingsprocess.
Det hojer trovardigheten pa NOTESs utveck-
lingstjanster, samtidigt som man kan erbjuda
kunderna snabbare time-to-market. Micro-
chip, & sin sida, far en bredare kanal ut pa
marknaden.

Martin Sjolund, utvecklingingenjor pa

NOTE Norrtelje, deltog under hosten i
Microchips egen masterskurs, arrangerad
i Phoenix, USA. Han medverkade pa semi-
narier om PIC-arkitektur for mikrokontroller,
DC/DC-omvandlare, LCD-displayer samt
storningsfri elektronik fér mikrokontroller.

For NOTEs del innebar det att Martin
vet exakt vilka komponenter som finns
tillgangliga nar han ar inne i en utvecklings-
process med en kund. Detta tillsammans
med mer an 10 manérs erfarenhet av
utvecklingsarbete med PIC-processorer ger
NOTE ett langt forsprang gentemot sina
konkurrenter.

— En annan stor fordel med samarbe-
tet ar att det alltid kommer att finnas en
ersattningskomponent. En mobiltelefon blir
snabbt omodern, medan en industriprodukt
ska leva mellan 10 och 30 &r. Da ar det
viktigt att komponenterna finns tillgangliga,
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och det klarar Microchip, sager Martin. &

Hogteknologiska
nyinvesteringar

Anvandandet av BGA-komponenter
okar samtidigt som kapselstorlekarna
minskar. Detta i kombination med dver-
gangen till blyfri [odning innebar tuffa
processkrav.

Med ny utrustning i miljonklassen
kan NOTE Norrtelje nu byta BGA-kret-
sar med okad precision.

Elektronik ar temperaturkansligt och
det stalls stora krav pa utrustningen
for att inte kort och komponenter

ska skadas. P4 BGA-komponenter ar
|6dytorna dolda och for att kunna byta
en BGA kravs en specialutrustning, sa
kallad BGA-rework.

For blyfria BGA:er har NOTE tidigare
kopt denna tjanst externt, men det har
varit dyrt och tagit lang tid. Nu har
foretaget mojligheten i huset, vilket
Okar konkurrenskraften.

— | samband med Gvergangen till bly-
fri 16dning var den befintliga maskinen
otillracklig. Darfor har vi genomfort en
miljoninvestering i en Zevac Onyx 29,
sager Bjorn Fahlin, Production Manager
for NOTE Norrtelje.

STOR EFTERFRAGAN

Den nya utrustningen kan programmeras
att l6da bort och montera BGAkom-
ponenter samt rengora kortet fran
|6drester. Alla moment sker med full
processkontroll. Ett automatiserat
arbete innebar att det blir samma goda
resultat om och om igen.

— Véra kunder efterfragar en
leverantor som bade kan montera och
reparera kretsar. Med var nya utrust-
ning kan vi leverera mer kostnads- och
kvalitetsoptimerade produkter med
kortare ledtider och 6kad kontroll,
sager Bjorn Fahlin.

FLYING PROBE TILL TORSBY

NOTE Torsby har nyligen investerat i en
testutrustning, sa kallad flying probe,
som motsvarar en ICT i alla testav-
seenden men har fordelen att den

ar sa mycket mer flexibel. D& NOTE
Torsby har méanga kunder med flera
olika produkter i sma till medelstora
serier passar en sadan utrustning
utmarkt. S



PORTO
BETALT

Ny leanorganisation byggs
upp inom NOTE-koncernen

Sedan maj manad ar Hakan Lonn NOTEs
chef for Lean Strategy.

Hans uppdrag ar att hdja kvaliteten, dka
leveranssakerheten och sdnka kostnaderna
genom att arbeta med Kaizen efter QDC-
konceptet.

- Det ar en oerhort spannande uppgift vi
har framf6r oss, menar Hakan.

P& NOTE Torsby har arbetet med lean pro-
duction pagatt sedan 2004 och nu &r det
dags att implementera lean-konceptet pa
en bredare front. Som ett forsta steg har
Hakan Lonn under sommaren och hosten
infort ett styrdokument kallat PD (Policy
Deployment) for hela koncernen.

PROBLEM OCH HINDER ANALYSERAS

— | praktiken innebar det att de kortsiktiga
mal och den langsiktiga strategi som
NOTE tar beslut om ska genomsyra alla
vara enheter, oavsett om den ar belagen i
Torsby, Norge eller Osteuropa. Det kan ex-
empelvis handla om leveranssakerhet. Har
vi satt upp ett mal ska alla vara enheter

leva upp till det, sager Hakan.

Hakan besoker varje enhet, presenterar
verktyget och sakerstaller att processen
satts igang. Tillsammans med personalen
analyseras problem och hinder. En aktivi-
tetsplan upprattas for aret, dar matbara
delmal satts upp for varje manad och en
atgardsplan tas fram.

— Hittills har det gatt mycket bra och jag
kommer under hosten fortsatta arbetet
med NOTEs avdelningar i Ost.

MED SYFTE ATT HOJA KVALITETEN

Under 2007 skall sedan ett antal leanverk-
tyg inforlivas i Sverige. Det handlar om 5S,
Visual Management, Standard Work, Value
Stream Mapping och Variation Reduction,
parallellt med Policy Deployment. Syftet ar
forstas att hoja kvaliteten pa saval leveran-
serna som jobbet.

— Det har kommer kunderna till nytta.
Aven om NOTE redan ar duktiga pa kvali-
tet, leveranssakerhet och kostnad gar det
alltid att forbattra sig.

Hakan Lonn har lang erfarenhet inom

Hakan Lonn ar ansvarig for NOTEs lean-arbete. Under 2007
ska ett flertal leanverktyg inférlivas i NOTEs alla enheter i
Sverige.

amnet och har jobbat med konceptet
sedan 1999, bade med Danaher Motion
och Teleflex Europe.

— Det kanns otroligt spannande att fa
vara med i ett sa intressant bolag som
NOTE och bygga upp en leanorganisation
inom hela NOTE-koncernen. S

Valgorenhet
istallet for julkort

Sudoku

Ta en paus och testa dina sudoku-kunskaper.

| &r far du inget julkort av 417
NOTE. Istallet valjer vi att
skanka pengar till valgérande 2 6 9|4
andamal.
Pa sa satt blir julen forhopp- 53 /
ningsvis bade varmare och 9
gladare! Men sjalvklart 6nskar
vi er alla en riktigt god jul och 6 4 5
ett gott
nytt ar! 1 6 2
6 1
4 3
5: 1.2

DET HAR AR NOTE

NOTE ar ett av Skandinaviens ledande
EMS-bolag.

Antal anstéllda: Cirka 1100

Ovrigt: Ar noterat pa Stockholms-
borsens O-lista och har runt 3500
aktieagare.

Adress:

NOTE AB
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Box 711

182 17 Danderyd
Tel 08-568 990 00
Fax 08-568 990 99
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